職務経歴書

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　○○年○月○日現在

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　氏名　○○ ○○
· 職務内容

○○年○月

　　　株式会社○○○○入社

　　　従業員○○名　　年商：○○億円（○○年度）

　　　事業内容：トータルマーケティング企画・展開

○○年○月

　　　マーケティング事業部配属、販売代理店に提案営業を行う

　　　売上高：○○万円　　予算達成率○○％
　　　【業務内容】

　　　　　　新料金サービス、新商品の販売に伴うプロモーションの企画・提案
○○年○月

　　　　○○販売代理店を担当、部下一人を育成

　　　・売上高：○○円　　予算達成率○○％

　　　【業務内容】

全国チェーン量販店での新サービスにおけるキャラクタープロモーションの企画、展開

　　　　　　大手家電量販店における新サービスプロモーションの展開。

　　　　　　月間営業売上げ1位獲得　

○○年○月

同社退職

○○年○月

　　　　株式会社○○入社

　　　　従業員○○名　年商○億（○○年度）

　　　　事業内容　Eマーケティング事業、モバイルマーケティング事業

　　　　Eマーケティング事業部配属、大手金融会社に提案営業を行う

　　　　【業務内容】

　　　　　　　会員獲得促進のためのネットプロモーションの企画、提案
■取得資格

   TOEIC  ○○点

■ 自己PR　　　　　　　

· 法人への企画営業において顧客ニーズの密なヒアリングからマーケティング企画、提案、実行までトータルで行うことができます。

· 数値目標に対し強い達成意欲をもち、行動についても自己管理能力を有しています。
（現在まで全期で数値目標を達成しています。未達成はありません）
· ITシステムの基本的技術知識を持ち合わせています。
以上

職務経歴書の書き方の注意点
· 短すぎても長すぎてもＮＧ大体Ａ４用紙2枚程度に収める

· 予算、目標達成率などは数字を使ってわかりやすく記載

· 採用担当者はこれを見て面接に望むので自分が面接アピールしやすいように表現する

· 何を行ってきてその結果何ができるかがわかるように記載
