職務経歴書（MRのサンプル）
20××年×月×日現在

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　氏名　○○　○○
■職務経歴

20××年×月　○○株式会社入社

新人研修を受ける

20××年×月　○○支店　○○営業所に配属

【担当エリア】○○市、○○市

【担当先】開業医×軒

基幹病院×軒（○○病院、○○病院、○○病院、○○病院）

【主な訪問診療科】○○科、○○科、○○科　等

【担当製品】
○○治療薬（販売名：○○）、○○剤（販売名：○○）、○○剤（販売名：○○）等

【実績】

· 20××年

（主力製品販売名）…予算×円、実績×円、達成率×％

（主力製品販売名）…予算×円、実績×円、達成率×％

（主力製品販売名）…予算×円、実績×円、達成率×％

総グロス予算　×円、実績×円、達成率×％

· 20××年

（主力製品販売名）…予算×円、実績×円、達成率×％

（主力製品販売名）…予算×円、実績×円、達成率×％

（主力製品販売名）…予算×円、実績×円、達成率×％

総グロス予算　×円、実績×円、達成率×％

※20××年×月、全国売上コンテストで約×名中×位となり社内表彰。

※20××年×～×月、新薬口座獲得実績で×軒となり、約×名中×位となる。
【成功事例】

病診連携を意識されている開業医Drに対して、基幹病院での処方状況などを定期的に伝達。また開業医Dr での勉強会を実施し、大口先の育成につなげた。

20××年×月　○○支店　○○営業所に異動

【担当エリア】○○区、○○区

【担当先】開業医×軒

基幹病院×軒（○○病院、○○病院、○○病院、○○病院、○○病院）

【主な訪問診療科】同上

【担当製品】同上

【実績】
· 20××年

（主力製品販売名）…予算×円、実績×円、達成率×％

（主力製品販売名）…予算×円、実績×円、達成率×％

総グロス予算　×円、実績×円、達成率×％

· 20××年

（主力製品販売名）…予算×円、実績×円、達成率×％

（主力製品販売名）…予算×円、実績×円、達成率×％

総グロス予算　×円、実績×円、達成率×％

※20××年×月、全国売上コンテストで約×名中×位となり社内表彰。

※20××年×～×月、新薬口座獲得実績で×軒となり、約×名中×位となる。

【成功事例】

· 病診連携を目的とした「○○研究会」「○○グループ勉強会」を企画。基幹病院Dr、開業医Drの双方から評価を得て、すべてが定例化となる。
· チームリーダーとして、後輩社員×名の課題解決のためにアドバイスを行う。必要があれば営業同行を実施し、勉強会の共同開催を実施。後輩社員の実績につながるサポートを行う。

現在に至る

■資格
· 普通自動車第一種免許（20××年×月）
· MR認定試験合格（20××年×月）
■自己PR 

私が、MRとして活動する中で心がけていた点は3点です。1点目は、市場分析を行いターゲット施設を設定した上で業務を行うことです。2点目は、早期に顧客と人間関係を構築し、顧客の性格やニーズを把握することです。3点目は、顧客ニーズを満たす形で自社製品をプロモーションすることです。常にこの3点を心がけたことにより、多くの症例を獲得できたと思っております。社内においては、MR間の情報共有を常に意識し協力しあうことを心がけ、また後輩育成に力を注ぎました。今までの経験を活かし、今後は貴社において、新薬の早期採用、重要顧客の攻略を行うことで確実に実績に結びつけていきたいと考えております。何卒よろしくお願い申し上げます。
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　以上[image: image1.png]















